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право экономика предпринимательство

В римском праве «предпринимательство» рассматривалось как занятие, дело,
деятельность, особенно коммерческая. Под предпринимателем понимался
арендатор, человек, ведущий общественное строительство. В средние века
понятие «предприниматель» употреблялось в нескольких смыслах. Прежде всего, к
ним относили лиц, занимавшихся внешней торговлей. Один из первых примеров
такого предпринимательства дает Марко Поло, путешественник, стоявший у
истоков развития торговли между Европой и Китаем. Отправляясь в путешествие
торговец(предприниматель) подписывал контракт с купцом (банком) на продажу
товаров. Хотя во время такого путешествия на долю предпринимателя выпадали
различные физические и моральные испытания по его окончании он был
вынужден75% своей прибыли отдавать купцу(банку). К предпринимателям также
относили организаторов парадов, балаганов и представлений. Кроме того, это
понятие использовалось применительно к руководителям крупных
производственных и строительных проектов. Глава такого проекта ничем ни
рисковал – он всего лишь руководил всеми работами по его организации, используя
предоставленные ему финансовые, материальные и торговые ресурсы.

Понятие «предпринимательского риска» получает свое развитие в 17 веке, когда
предпринимателем стали называть человека, заключившего с государством
контракт на выполнение работ или на поставку определенной продукции.
Поскольку стоимость контракта была ранее оговорена, размеры прибылей или
убытков определяла удачливость самих предпринимателей. В экономической
литературе понятие «предприниматель» впервые появилось во Всеобщем словаре
коммерции, изданном в Париже в 1723 г., где под ним понимался человек, берущий
на себя «обязательство по производству или строительству объекта».

В качестве научного термина понятие «предприниматель» появилось в работах
известного английского экономиста начала 18 века Ричарда Кантильона. Он
разработал первую концепцию предпринимательства, а под предпринимателем
понимал человека, действующего в условиях риска, в связи с тем, что торговцы,



фермеры, ремесленники и прочие мелкие собственники покупают по определенной
цене, а продают по неизвестной.

Француз К. Бодо пошел дальше Р. Кантильона. Он отмечает, что предприниматель
должен обладать определенным интеллектом, т.е. различной информацией и
знаниями. Другой французский экономист Тюрго считал, что предприниматель
должен обладать не только определенной информацией, но и капиталом. Он
отмечал, что капитал служит основой всей экономики, прибыль – цель успеха
предпринимателя, основа развития производства.

А. Маршалл и его последователи большое внимание уделяли организаторской
функции предпринимателя и считали, что не каждый желающий может быть
предпринимателем, выделяя предпринимательские способности.

Любая нация гордится плодами деятельности своих предпринимателей. Но любая
нация и каждый ее отдельный представитель гордятся и своей причастностью к
воплощению какой-либо конкретной предпринимательской идеи.
Предпринимательство как одна из конкретных форм проявления общественных
отношений способствует не только повышению материального и духовного
потенциала общества, не только создает благоприятную почву для практической
реализации способностей и талантов каждого индивида, но и ведет к единению
нации, сохранению ее национального духа и национальной гордости.

1. Сущность и содержание предпринимательского
права
  Вопрос о месте и роли предпринимательского права в системе российского права
решается в юридической науке представителями различных научных направлений
неоднозначно. Можно выделить несколько позиций по данной проблеме.
  Первая заключается в том, что предпринимательское право - самостоятельная
отрасль права со своим предметным единством (предпринимательские
правоотношения) и методами (юридические режимы) правового регулирования (А.
Г. Быков, В.В. Лаптев, В.С.Мартемьянов).
  Вторая исходит из того, что предпринимательское право - отрасль права второго
уровня, сочетающая в себе признаки и методы ряда базовых отраслей, - прежде
всего гражданского и административного (О.М.Олейник, И.В.Ершова).
  Третья позиция состоит в том, что частноправовые отношения между юридически



равноправными товаропроизводителями регулируются единым гражданским
правом; отношения по организации и руководству предпринимательской
деятельностью - прежде всего административным и тесно связанными с ним
отраслями права (финансовым, налоговым и т.д.) при этом они допускают
обособление соответствующего законодательного массива и выделение учебной
дисциплины, посвященной изучению правового регулирования
предпринимательской деятельности (В.Ф.Попондопуло,В.В.Суханов).
  Отсутствие единой точки зрения на сущность предпринимательского права
обусловило разнообразие и в понятиях, его обозначающих (хозяйственное,
предпринимательское, коммерческое право). Исходя из предложенного
Е.П.Губиным и П.Г.Лахно соотношения объемов понятий экономической,
хозяйственной, предпринимательской и коммерческой деятельности, следует
отдать предпочтение термину “ предпринимательское право”, как наиболее точно
отражающему сущность данного юридического феномена.
  Предпринимательское право можно с разных позиций рассматривать как: а)
отрасль права; б) отрасль законодательства; в) науку; г) учебную дисциплину.
  Как отрасль права предпринимательское право представляет собой совокупность
норм, регулирующих на основе диалектического сочетания частноправовых и
публично-правовых начал отношения, возникающие в процессе организации и
осуществления предпринимательской деятельности, а также руководства ею.
  Как отрасль законодательства предпринимательское право представляет собой
совокупность нормативных правовых актов, содержащих нормы, регулирующие
предпринимательскую деятельность, а также государственное воздействие на
данную деятельность.
  Предпринимательское право как наука представляет собой систему знаний о
предпринимательском праве, истории и тенденциях его развития.
  Как учебная дисциплина предпринимательское право представляет собой систему
обобщенных знаний о предпринимательском праве как отрасли права,
нормативной базе предпринимательского права и практике ее применения, а
также о развитии науки предпринимательского права.
  Содержание предпринимательского права определяется, прежде всего, объектом
правового регулирования, на который оно направлено. Таким объектом является
предпринимательская деятельность, а складывающиеся в ее процессе
правоотношения составляют предмет правового регулирования.
  Легальное определение предпринимательской деятельности дано в ст. 2 ГК РФ.
Предпринимательская деятельность - самостоятельная, осуществляемая на свой
риск деятельность, направленная на систематическое получение прибыли от



пользования имуществом, продажи товаров, выполнения работ или оказания услуг
лицами, зарегистрированными в этом качестве в установленном законом порядке.
  Признаки предпринимательской деятельности вытекают из ее определения.
  1. Самостоятельность предпринимательской деятельности предполагает
имущественную и организационную независимость субъекта предпринимательской
деятельности.
  2. Рисковый характер предпринимательской деятельности является
неотъемлемой частью рыночной экономики. Основным риском является риск
неполучения прибыли либо получение прибыли в меньшем объеме, чем ожидал
субъект предпринимательской деятельности.
  3. Направленность на систематическое получение прибыли означает, что
деятельность, признаваемая в качестве предпринимательской, осуществляется
субъектом с целью неоднократного (постоянного) извлечения прибыли, даже при
временном ее отсутствии.
  4. Прибыль извлекается от пользования имуществом, продажи товаров,
выполнения работ и оказания услуг. Данный признак указывает на источники
прибыли в ходе осуществления предпринимательской деятельности.
Исчерпывающую формулировку таких источников нельзя признать удачной,
поскольку многообразие направлений предпринимательской деятельности
предполагает, и иные источники получения прибыли.
  5. Признак государственной регистрации субъектов предпринимательской
деятельности неоднозначен. Если трактовать его буквально, то соответствующая
основным признакам предпринимательская деятельность, осуществляемая лицом
без государственной регистрации, не будет признана предпринимательской.
Однако это противоречит, например, ст. 171 УК РФ, в которой установлена
ответственность за осуществление предпринимательской деятельности без
регистрации. Следовательно, правильнее говорить о том, что государственная
регистрация является необходимым условием для легализации
предпринимательской деятельности.
  Можно выделить и иные признаки предпринимательской деятельности, не
вошедшие в понятие предпринимательской деятельности. Например, полная
имущественная ответственность субъектов предпринимательской деятельности,
профессионализм, целенаправленность предпринимательской деятельности и др.
  Выделение признаков предпринимательской деятельности позволяет более
адекватно подойти к построению институциональной структуры
предпринимательского права.
  По мнению О. М. Олейник, идеальная структура предпринимательского



(хозяйственного) права должна и может содержать в себе нормы:
  а) предусматривающие состав и элементы предпринимательской деятельности,
определяющие ее уровни, структуру, принципы внутреннего взаимодействия и
распределения функций;
  б) регламентирующие контроль за ней со стороны исполнительной и судебной
властей, реализующих публичный интерес;
  в) устанавливающие правовой статус участников хозяйственного оборота,
порядок и процедуры их образования;
  г) посвященные органам управления (правление, собрание акционеров или
пайщиков, иные органы) и учету интересов акционеров;
  д) определяющие правовой режим имущества хозяйственного оборота;
  е) регулирующие ответственность субъектов хозяйственного оборота.
  С позиций идеальной структуры все эти нормы можно подразделить на
материально-правовые, процессуальные и процедурные, то есть организационные.
Если проанализировать предпринимательское (хозяйственное) законодательство в
широком смысле, то можно увидеть, что все они встречаются в нем, хотя часто они
не развернуты, излишне казуистичны, противоречивы и неполны.

1.2 Предмет предпринимательского права
На сегодняшний день в мире не существует общепринятого определения
предпринимательства. Американский ученый, профессор Роберт Хизрич
определяет "предпринимательство как процесс создания чего-то нового, что
обладает стоимостью, а предпринимателя – как человека, который затрачивает на
это все необходимое время и силы, берет на себя весь финансовый,
психологический и социальный риск, получая в награду деньги и удовлетворение
достигнутым. В американской учебной и научной литературе дается множество и
других определений, характеризующих предпринимательство и предпринимателя
с экономической, политэкономической, психологической, управленческой и других
точек зрения.

Английский профессор Алан Хоскинг утверждает: «Индивидуальным
предпринимателем является лицо, которое ведет дело за свой счет, лично
занимается управлением бизнесом и несет личную ответственность за обеспечение
необходимыми средствами, самостоятельно принимает решения. Его
вознаграждением является полученная в результате предпринимательской
деятельности прибыль и чувство удовлетворения, которое он испытывает от



занятия свободным предпринимательством. Но наряду с этим он должен принять
на себя весь риск потерь в случае банкротства его предприятия.

Ни за рубежом, ни у нас пока еще не создана общепринятая экономическая теория
предпринимательства, хотя потребность в такой теории давно уже стала весьма
насущной. «Три волны» развития теории предпринимательской функции – так
условно можно охарактеризовать развитие процесса научного осмысления
практики предпринимательства.

«Первая волна», которая возникла еще в XVIII в., была связана с концентрацией
внимания на несении предпринимателем риска. «Вторая волна» в научном
осмыслении предпринимательства связана с выделением инновационности как его
основной отличительной черты. «Третья волна» отличается сосредоточением
внимания на особых личностных качествах предпринимателя (способность
реагировать на изменения экономической и общественной ситуации,
самостоятельность в выборе и принятии решений, наличие управленческих
способностей) и на роли предпринимательства как регулирующего начала в
уравновешивающей экономической системе.

Современный этап развития теории предпринимательской функции можно отнести
к «четвертой волне», появление которой связывается с переносом акцента на
управленческий аспект в анализе действий предпринимателя, а следовательно – с
переходом на междисциплинарный уровень анализа проблем
предпринимательства.

В настоящее время в теоретических исследованиях уделяется внимание не только
предпринимательству как способу ведения дел на самостоятельной, независимой
основе, но и внутрифирменному предпринимательству, или интрапренерству.
Термин «интрапренер» был введен в оборот американским исследователем
Г. Пиншо. Он же впервые использовал и другой термин, производный от первого, –
«интракапитал».

Появление интрапренерства связано с тем фактором, что многие крупные
производственные структуры переходят на предпринимательскую форму
организации производства. Поскольку предпринимательство предполагает
обязательное наличие свободы творчества, то подразделения целостных
производственных структур получают право на свободу действий, что
подразумевает и наличие интракапитала – капитала, необходимого для
реализации идей, лежащих в основе внутрифирменного предпринимательства.



Предпринимательство – это особый вид экономической активности (под которой мы
понимаем целесообразную деятельность, направленную на извлечение прибыли),
которая основана на самостоятельной инициативе, ответственности и
инновационной предпринимательской идее.

Экономическая активность представляет собой форму участия индивида в
общественном производстве и способ получения финансовых средств для
обеспечения жизнедеятельности его самого и членов его семьи. Такой формой
участия индивида в общественном производстве является одна функциональная
общественная обязанность или их комбинация, когда он выступает в качестве:

• собственника каких-либо объектов, недвижимости и т.д., приносящих ему
постоянный и гарантированный доход (собственник предприятия или дома,
сдаваемого в аренду, и т.д.);

• наемного работника, продающего свою рабочую силу (токарь на заводе, учитель
в школе и т.д.);

• индивидуального производителя («свободный» художник, живущий на доходы от
реализации своих произведений, или водитель, использующий автомобиль в
качестве такси и живущий на доходы от такой деятельности, и т.д.);

• государственного или муниципального служащего;

• менеджера (управляющий чужим предприятием);

• пенсионера (пассивная форма участия в общественном производстве как
следствие прошлой активности);

• учащегося или студента (как подготовительный этап к участию в будущем
общественном производстве в какой-либо конкретной форме);

• безработного (как вынужденная форма неучастия или приостановки участия в
общественном производстве);

• занятого оборонно-охранной деятельностью (армия, милиция, госбезопасность);

• вовлеченного в экономически преступную деятельность (рэкет, воровство и др.).

Предпринимательство характеризуется обязательным наличием инновационного
момента – будь то производство нового товара, смена профиля деятельности или
основание нового предприятия. Новая система управления производством,



качеством, внедрение новых методов организации производства или новых
технологий – это тоже инновационные моменты.

2. Принципы предпринимательского права
В современной отечественной и зарубежной экономической литературе есть
немало определений понятия «предпринимательство». Наиболее удачными
представляются те, где оно трактуется как специфический (по сравнению с
землей, капиталом, трудом) фактор общественного воспроизводства. Его
специфика и функции заключаются в том, что субъект предпринимательской
деятельности – предприниматель – способен особым образом соединять,
комбинировать факторы производства. Предпринимательство как процесс прямо,
непосредственно связано с личностными качествами предпринимателя как
основного субъекта этих действий.

Анализ зарубежной литературы и первых отечественных работ по теории и
практике предпринимательства показывает, что к пониманию его экономической
сущности целесообразно идти через характеристику категории
«предприниматель».

Предприниматель, с моей точки зрения, – это субъективный (личностный) фактор
воспроизводства, способный на инициативной и инновационной основе, не боясь
полной экономической ответственности, идти на риск и особым образом соединять
другие факторы производства так, чтобы в перспективе появлялся
дополнительный доход.

Движущим мотивом предпринимательской деятельности является, прежде всего,
получение предпринимательского дохода, который идет на развитие этой
деятельности и на самообогащение. Здесь речь о чисто экономических мотивах. В
литературе нередко отмечают и другой фактор – самоутверждение личности,
когда предпринимательство становится не просто деятельностью, а образом
жизни.

Какими же качествами должен обладать предприниматель, чтобы успешно
выполнять предпринимательские функции, вытекающие из данного выше
определения?



Прежде всего, среди таких субстанциональных качеств нужно назвать следующие
умения (способности):

принимать нестандартные новаторские решения в стандартных и особенно в
неопределенных ситуациях;
генерировать новые производственные и коммерческие идеи, оценивать их
перспективность с точки зрения получения дополнительного дохода;
оперативно оценивать инновации с позиции их конечной эффективности;
оценивать рыночную конъюнктуру с позиции получения дополнительной
прибыли;
рисковать;
анализировать информацию и делать правильные с позиции рыночной
конъюнктуры выводы.

Эти способности предпринимателя реализуются в совокупности основных его
практической деятельности. Среди них:

изучение потребностей покупателей и их платежеспособности;
определение параметров изделий, вида производства, объемов выпуска
товаров, намеченных к производству, рынков сбыта и каналов движения
продукции;
выявление, исходя из намеченной производственной программы необходимых
сырьевых ресурсов и рынков, где нужное сырье можно закупить по наиболее
низким ценам;
выбор наиболее совершенной технологической схемы производства и
источник ее постоянного обновления;
организация и управление производством товаров, намеченных к продаже.

Исходя из предложенной характеристики понятия «предприниматель» и из выше
приведенного перечня функций, которые он выполняет в ходе своих практических
действий, и попытаюсь определить сущность такого экономического явления, как
предпринимательство (ибо сущность в практике хозяйственной деятельности
проявляется именно через функции, выполняемые субъектом
предпринимательской деятельности, т.е. предпринимателем).

2.1 Источники предпринимательского права



Источники предпринимательского права - это разнообразные формы выражения и
закрепления норм права, регулирующих предпринимательские отношения. Можно
выделить определенную систему источников предпринимательского права, в
которой место каждого источника предопределяется его юридической силой.
Данная система будет включать в себя следующие основные элементы:
  1. Конституцию РФ, принятую всенародным голосованием 12 декабря 1993г.
  Как основной закон России, нормы которого имеют прямое действие и
применяются на всей территории страны, Конституция занимает самое высокое
положение в системе источников предпринимательского права. Конституционные
нормы формируют необходимые предпосылки для предпринимательской
деятельности; предопределяют содержание, условия и порядок ее осуществления;
определяют правовой статус предпринимателя, включающий его права,
обязанности, ответственность, свободы, а так же устанавливают их гарантии.
  2. Федеральные конституционные законы, раскрывающие и детализирующие
основные положения Конституции РФ. Наиболее важными являются ФКЗ “О
Конституционном Суде РФ”, “Об арбитражных судах в РФ”, которые определяют
систему судебных органов, обеспечивающих защиту нарушенных прав и законных
интересов субъектов предпринимательского права.
  3. Федеральные законы, среди которых особое место занимают кодексы (ГК РФ;
НК РФ; БК РФ; АПК РФ и др.). В настоящее время действует большое количество
федеральных законов, регламентирующих отдельные аспекты
предпринимательской деятельности. Условно можно выделить федеральные
законы:
  а) устанавливающие правовое положение отдельных видов субъектов
предпринимательской деятельности;
  б) устанавливающие требования к предпринимательской деятельности;
  в) регулирующие отдельные виды предпринимательской деятельности;
  г) регулирующие отношения, связанные с осуществлением предпринимательской
деятельности.
  4. Подзаконные нормативные правовые акты, среди которых можно выделить:
  а) Указы Президента Российской Федерации, призванные восполнить пробелы в
законодательном регулировании, а так же при необходимости оперативно
развивать законодательные положения.
  б) постановления Правительства Российской Федерации, которые должны
издаваться во исполнение и в развитие федеральных законов и указов Президента
РФ.
  в) нормативные правовые акты министерств и ведомств. Федеральные органы



исполнительной власти наделены полномочиями издавать в пределах своей
компетенции нормативные правовые акты, детально регламентирующие
отдельные вопросы предпринимательской деятельности, находящиеся в сфере
ведения органа исполнительной власти.
  5. Нормативные правовые акты субъектов Российской Федерации. Многие вопросы
регулируются на уровне субъектов Российской Федерации, которые наделены
полномочиями издавать нормативные правовые акты, действующие на территории
субъекта, их издавшего.
  6. Хозяйственно-правовые акты органов местного самоуправления, которые они
издают, опираясь на гл.8 Конституции РФ и ФЗ “Об общих принципах местного
самоуправления в РФ”, реализуя право собственности на принадлежащие им
имущественные фонды.
  7. Локальные правовые акты регулируют отношения, возникающие внутри
организации как субъекта предпринимательской деятельности. Они издаются
субъектом самостоятельно и не распространяются на иных лиц. Однако положения
локальных правовых актов могут играть существенную роль, например, при
признании сделки, совершенной юридическим лицом, недействительной.
Примерами локальных правовых актов являются: правила внутреннего трудового
распорядка, положение о совете директоров акционерного общества, приказ об
учетной политике организации.
  Нормативные акты СССР действуют в части, не противоречащей современному
российскому законодательству. В настоящее время в сфере предпринимательского
права действует незначительное число таких актов.
  8. Обычаи правового оборота применяются тогда, когда законодательно, то или
иное правоотношение не урегулировано. Согласно ст. 5 Гражданского кодекса РФ
обычаем делового оборота признается сложившееся и широко применяемое в
предпринимательской деятельности правило поведения, не предусмотренное
законодательством, независимо от того, зафиксировано ли оно в каком-либо
документе. Обычаи делового оборота не применяются, если они противоречат
обязательным для участников правоотношения положениям законодательства или
договору.
  9. Общепризнанные принципы и нормы международного права и международные
договоры РФ, являющиеся составной частью российской правовой системы.
Международные договоры РФ, в соответствии со ст.15 Конституции РФ, обладают
большей юридической силой, нежели законы, устанавливающие иные нормы для
предпринимательских отношений.



НОРМАТИВНО-ПРАВОВЫЕ АКТЫ ФЕДЕРАЛЬНОГО УРОВНЯ

Конституция РФ

закрепляет основополагающие

начала предпринимательского права

Гражданский кодекс РФ

содержит определение предпринимательской деятельности,

нормы о правовом статусе субъектов предпринимательской

деятельности, правовом режиме имущества предпринимателей,

об обязательствах, возникающих из договоров, применяемых

при осуществлении предпринимательской деятельности

Федеральные законы

(законы РФ, Законы РСФСР)

Законы, определяющие состояние
рынка, напр., ФЗ «О рынке ценных
бумаг», Закон РФ «О конкуренции и
ограничении монополистической
деятельности на товарных рынках»

Законы, регулирующие порядок
осуществления отдельных видов
предпринимательской деятельности,
напр., ФЗ «О рекламе»,

ФЗ «О связи»



Законы, определяющие правовое
положение субъектов,
осуществляющих
предпринимательскую
деятельность, напр., ФЗ «Об
акционерных обществах», ФЗ «О
финансово-промышленных
группах»

Законы, содержащие требования к
порядку осуществления
предпринимательской деятельности,
напр., ФЗ «О лицензировании отдельных
видов предпринимательской
деятельности», Закон РФ «О
сертификации продукции и услуг»

Иные законы, регулирующие предпринимательские отношения, напр., ФЗ «О
несостоятельности (банкротстве», ФЗ «О приватизации государственного
имущества и об основах приватизации муниципального имущества в
Российской Федерации»

Подзаконные нормативно-правовые акты

указы Президента РФ, напр., Указ «Об упорядочении государственной регистрации
предприятий и предпринимателей на территории РФ», Указ «О мерах по
упорядочению государственного регулирования цен (тарифов)»

Постановления Правительства РФ, напр., Постановление «О федеральной
программе развития экспорта», Постановление, утвердившее «Положение о
лицензировании отдельных видов аудиторской деятельности в РФ»

Акты федеральных органов исполнительной власти, напр., «Положение по
ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в РФ», утв. приказом
Минфина РФ, «Правила сертификации работ и услуг в РФ», утв. Постановлением
Госстандарта РФ

НОРМАТИВНО-ПРАВОВЫЕ АКТЫ СУБЪЕКТОВ РФ



Акты органов законодательной власти напр. Закон г. Москвы «Об основах малого
предпринимательства в Москве», Закон Ханты-Мансийского автономного округа
«О регулировании и контроле за ценами в Ханты-Мансийском А.о.»

Акты высших органов исполнительной власти, напр., распоряжение Мэра Москвы
«Об утверждении положения о Реестре субъектов малого предпринимательства
Москвы», Постановление Правительства Москвы «Об утверждении Положения о
порядке применения экономических санкций за нарушение порядка применения
цен и тарифов и условий, их ограничивающих»

Нормативные акты иных органов исполнительной власти (департаментов, палат,
комитетов и т.д.) напр., Письмо Московской лицензионной палаты «О перечне
видов деятельности, лицензирование которых осуществляется Московской
лицензионной палатой»

НОРМАТИВНО-ПРАВОВЫЕ АКТЫ ОРГАНОВ

МЕСТНОГО САМОУПРАВЛЕНИЯ

Локальные нормативные акты, применяемые хозяйствующими субъектами в
целях регулирования своей предпринимательской деятельности, напр., приказ об
учетной политике

организации

Обычаи делового оборота, т.е. сложившиеся в широко применяемые в какой-
либо области предпринимательской деятельности правила поведения, не
предусмотренные законодательством, независимо от того, зафиксированы ли они
в каком-либо документе, напр., Международные правила толкования торговых
терминов (Инкотермс)

Исторически правовая система России принадлежит к романогерманской правовой
семье, где судебные прецеденты источниками права не являются, но в настоящее
время среди ученых-правоведов ведется дискуссия о признании в качестве



источников права судебной практики. На наш взгляд, следует согласиться с
мнением, что акты органов судебной власти не могут быть самостоятельными
источниками права (исходя из конституционного принципа разделения
государственной власти) и должны рассматриваться как средство достижения
единообразного понимания и применения источников предпринимательского
права.

2.2 Методы предпринимательского права
Предпринимательство как особая форма экономической активности может
осуществляться как в государственном, так и в частном секторе экономики. В
соответствии с этим различают:

а) предпринимательство государственное;

б) предпринимательство частное.

Государственные предпринимательство есть форма осуществления экономической
активности от имени предприятия, учрежденного: а) государственными органами
управления, которые уполномочены (в соответствии с действующим
законодательством) управлять государственным имуществом (государственное
предприятие), или б) органами местного самоуправления (муниципальное
предприятие). Собственность такого рода предприятий есть форма обособления
части государственного или муниципального имущества, части бюджетных
средств, других источников. Важной характеристикой таких предприятий
выступает то обстоятельство, что они отвечают по своим обязательствам только
имуществом, находящимся в их собственности (ни государство не отвечает по их
обязательствам, ни они сами не отвечают по обязательствам государства).

Частное предпринимательство есть форма осуществления экономической
активности от имени предприятия (если оно зарегистрировано в качестве
такового) или предпринимателя (если такая деятельность осуществляется без
найма рабочей силы, в форме индивидуальной трудовой деятельности).

Конечно, каждый из этих видов – государственное и частное
предпринимательство– имеет свои отличительные признаки, но основные
принципы их осуществления во многом совпадают. И в том и в другом случае
осуществление такой деятельности предполагает инициативность,



ответственность, инновационный подход, стремление к максимизации прибыли.
Схожей является и типология обоих видов предпринимательства.

Предпринимательство как форма инициативной деятельности, направленной на
извлечение прибыли (предпринимательского дохода), предполагает:

1) осуществление непосредственных производительных функций, т.е.
производство товара (продукта) или оказание услуги (например,
машиностроительная фирма, туристская компания, инжиниринговая фирма или
конструкторское бюро);

2) осуществление посреднических функций, т.е.оказание услуг, связанных с
продвижением товара на рынок и его передачей в надлежащем (общественно
приемлемом) виде от непосредственного производителя такого товара его
потребителю.

Общественное понимание проблемы сводится к тому, что, с одной стороны,
приоритетное значение имеет первый тип предпринимательской деятельности,
поскольку общественное богатство (как обобщенный итог уровня и качества жизни
каждого члена общества) зависит от состояния дел именно в сфере материального
производства, научно-технических и сервисных услуг. С другой стороны, такое
общественное отношение к этому типу предпринимательства на практике не носит
действительно приоритетного характера – общество способствует развитию и
второго типа предпринимательской деятельности, т.е. посредничества. Почему?
Прежде всего потому, что уровень и качество жизни, удобство и комфорт каждого
члена общества в немалой степени зависят от уровня развития в обществе
посреднической сферы (удобная для покупателя организация торговли, реклама,
доставка товаров на дом, заказ товара по почте, телефону и т.д.); то же самое
относится и к потребителям товаров производственного назначения.

Предпринимательство называется производственным, если сам предприниматель
непосредственным образом, используя в качестве факторов орудия и предметы
труда, производит продукцию, товары, услуги, работы, информацию, духовные
ценности для последующей продажи потребителям, покупателям, торговым
организациям. Таким образом, функция производства в этом виде
предпринимательства – основная, определяющая.

Предпринимательство в сфере непосредственного производства товаров может,
таким образом, ориентироваться на производство и поставку на рынок
традиционных или инновационных товаров. Практика предпринимательской



деятельности в любой ее форме включает в себя инновационный процесс.
Приводимое выше деление типов предпринимательской деятельности
основывается на убеждении, что производство и поставка на рынок традиционных
товаров осуществляется также с использованием каких-то новых методов или
приемов, связанных с организацией производства, техническими элементами
производства или изменениями качественных характеристик производимого
товара.

В коммерческом предпринимательстве предприниматель выступает в роли
коммерсанта, торговца, продавая готовые товары, приобретенные им у других лиц,
потребителю, покупателю. В таком предпринимательстве прибыль образуется
путем продажи товара по цене, превышающей ценю приобретения. Отметим, что
если товар приобретается на законных основаниях, то торгово-коммерческое
предпринимательство не следует называть спекуляцией и на этом основании
осуждать. Только когда наблюдается противозаконная, с нарушением правил
торговли перепродажа, можно говорить о запретной, преступной спекуляции.

Финансовое предпринимательство есть особая форма коммерческого
предпринимательства, в котором в качестве предмета купли-продажи выступают
деньги и ценные бумаги, продаваемые предпринимателем покупателю или
предоставляемые ему в кредит.

Посредничеством называют предпринимательство, в котором предприниматель
сам не производит и не продает товар, а выступает в роли посредника, связующего
гнезда в процессе товарного обмена, в товарно-денежных операциях. Главная
задача и предмет предпринимательской деятельности посредника – соединить две
заинтересованные во взаимной сделке стороны. Так что есть основания
утверждать, что посредничество состоит в оказании услуг каждой из этих сторон.
За оказание подобных услуг предприниматель получает доход, прибыль.

3. Предпринимательское право в системе
Российского права
Есть все основания полагать, что в силу многих исторических и культурных
традиций Россия сохранит значительный государственный сектор и в будущем.
Весьма велика, будет и роль государственного регулирования в экономике. При
этом одной из характерных черт переходной экономики России является тесное



переплетение частного и государственного капитала, заметная роль
государственного аппарата, а значит, и государственного предпринимательства.
Одновременно с этим сохраняется сильная зависимость частных
предпринимателей (как сохранивших свои позиции прежних директоров
приватизированных государственных предприятий, так и новых менеджеров,
возглавивших вновь созданные коммерческие структуры) от органов
государственного управления и их многочисленных чиновников, имеющих
огромные возможности для контроля за деятельностью частного бизнеса, его
разрешения или запрещения, часто небескорыстно.

Нельзя не отметить специфику состава формирующегося российского
предпринимательского класса. Согласно проведенным исследованиям, 61%
российской бизнес элиты являются выходцами из прежней советской
номенклатуры (партийной, комсомольской, хозяйственной) со всеми присущими ей
традициями клановой закрытости, специфической моралью и привычкой
функционировать в контролируемой государством высокомонополизированной
экономике. Часть этих кадров сумела адаптироваться к требованиям рынка,
успешно осваивает новые знания и стиль поведения, другая продолжает
руководить предприятиями и фирмами во многом по старинке, полагаясь главным
образом на личные связи и покровительство государственных чиновников.

Довольно пестрым является и «не номенклатурный» сегмент российского
предпринимательства: здесь и рядовые граждане, прежде всего молодежь,
активно работающая в бизнесе (в основном в мелкорозничной и «челночной»
торговле, не требующей значительного первоначального капитала, в
посреднических услугах), и высококвалифицированные специалисты,
открывающие консультативные фирмы, например, в области управления,
программного обеспечения. Расширяется малый бизнес в сфере ремонта,
строительства и технического обслуживания. К сожалению, немалая часть нового
предпринимательства вышла из прежнего «теневого» бизнеса и находится под
прямым контролем криминальных структур. Криминальные структуры втягивают в
свою орбиту и вполне «чистый» бизнес, облагая его всевозможными поборами.
Рэкет стал почти неотъемлемой частью российского предпринимательства90-х гг.

Таким образом, исходные рубежи для формирования российского
предпринимательского класса являются далеко не самыми благоприятными.
Потребуется немало лет и усилий для выращивания не только умелых и опытных,
но и «цивилизованных» предпринимателей. Пожалуй, одним из ключевых
факторов, наряду с продолжением либеральных экономических реформ, является



система образования, способная дать нынешним и будущим российским
предпринимателям не только современные управленческие знания, но и привить
определенную систему моральных ценностей, выработать новую
предпринимательскую этику, широко распространившуюся в развитых странах.
Учитывая весьма высокий образовательный и квалификационный уровень
российских трудовых ресурсов, развитую систему образования, возможности для
этого имеются.

Другой ключевой фактор – осознание предпринимателями своей социальной
ответственности. В такой стране, как Россия, где чувство социальной
справедливости обострено, а от руководителя ожидают решения социальных
проблем его подчиненных, предприниматели могут стать потенциально более
важным элементом общественно-политической жизни, чем в некоторых странах с
развитой рыночной экономикой.

Еще одна важная задача – перевести большинство старых российских предприятий
(фирм) на рельсы рыночной экономики за счет учета воздействия рынка не только
на его внешние условия хозяйствования, но и на внутренние, т.е. перестроить
отношения в рамках компаний, внедрить современную систему управления,
расширить экономическую демократию. Чрезвычайно важной представляется
также задача формирования на приватизированных и акционированных
предприятиях новой культуры отношений между работниками, многие из которых
стали одновременно и собственниками, и управляющими, осознания акционерами
своих прав и обязанностей.

В этой связи чрезвычайно важны роль и усилия государства, а также других
общественных институтов (образования, средств массовой информации и др.),
направленные на формирование цивилизованного класса предпринимателей в
нашей стране, законодательное и организационное обеспечение этого процесса.

Заключение
право экономика предпринимательство

Предпринимательство выступает в качестве особого вида экономической
деятельности, ибо его начальный этап связан, как правило, лишь с идеей –



результатом мыслительной деятельности, впоследствии принимающей
материализованную форму.

Предпринимательство характеризуется обязательным наличием инновационного
момента – будь то производство нового товара, смена профиля деятельности или
основания нового предприятия. Новая система управления производством,
качеством, внедрение новых методов организации производства или новых
технологий – это тоже инновационный момент.

Основным субъектом предпринимательской деятельности выступает
предприниматель. Однако предприниматель не единственный субъект, в любом
случае он вынужден взаимодействовать с потребителем как основным его
контрагентом (лицо или учреждение, берущее на себя определенные
обязательства по договору), а также с государством, которое в различных
ситуациях может выступать в качестве помощника или противника.

В современных условиях хозяйствования каждый предприниматель функционирует
в условиях достаточно глубокой специализации производства, возникшей на
основе разделения труда.

Любой предприниматель нуждается в эффективных партнерским связях: только в
таком случае он может эффективно действовать в рамках того или иного
фрагмента целостного производственного процесса. Идеальной является ситуация,
когда все предприниматели образуют относительно изолированную от общего
экономического процесса цепочку партнерских связей.

В условиях рынка от предпринимателя требуется умение – и даже
предрасположенность – действовать в союзе с другими предпринимателями и
вести постоянный поиск наиболее эффективных партнерских связей, в ходе
которых предприниматель осуществляет переориентацию своей деятельности.

Целью предпринимательской активности является производство и предложение
рынку такого товара, на который имеется спрос и который приносит
предпринимательскую прибыль.

Однако получение прибыли свойственно не только предпринимательству, но и
любой другой форме деловой активности. Важно обратить в этой связи внимание
на выделение такой экономической категории, как предпринимательская прибыль,
или предпринимательский доход, под которым понимается, прежде всего,
дополнительный доход, доход от управления, излишек, получаемый



предпринимателем благодаря его природным качествам или особому умению
анализировать и по-новому комбинировать факторы производства в зависимости от
внешних условий.

Всякий предприниматель, таким образом, выступает в качестве делового человека,
но не всякий деловой человек может быть отнесен к категории
предпринимательства, если речь идет о действительном феномене
предпринимательства.
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