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Глава 1. Общая характеристика формирования
оборотных средств

1.1 Сущность оборотных средств
Оборотные средства являются составной частью имущества предприятия.
Состояние и эффективность их использования -- одно из главных условий успешной
деятельности предприятия. Развитие рыночных отношений определяет новые
условия их организации. Высокая инфляция, неплатежи и другие кризисные
явления вынуждают предприятия изменять свою политику по отношению к
оборотным средствам, искать новые источники пополнения, изучать проблему
эффективности их использования.

Непременным условием непрерывности производства является постоянное
возобновление его материальной основы-- средств производства. В свою очередь,
это предопределяет непрерывность движения самих средств производства,
происходящего в виде их кругооборота.

Оборотные фонды последовательно принимают денежную, производительную и
товарную формы, что соответствует их делению на производственные фонды и
фонды обращения.

Материальным носителем производственных фондов являются средства
производства, которые подразделяются на предметы труда и орудия труда.
Готовая продукция вместе с денежными средствами и средствами в расчетах
образуют фонды обращения.

Кругооборот фондов предприятий начинается с авансирования стоимости в
денежной форме на приобретение сырья, материалов, топлива и других средств
производства -- первая стадия кругооборота. В результате денежные средства
принимают форму производственных запасов, выражая переход из сферы
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обращения в сферу производства. Стоимость при этом не расходуется, а
авансируется, так как после завершения кругооборота она возвращается.
Завершением первой стадии прерывается товарное обращение, но не кругооборот.

Вторая стадия кругооборота совершается в процессе производства, где рабочая
сила осуществляет производительное потребление средств производства, создавая
новый продукт, несущий в себе перенесенную и вновь созданную стоимость.
Авансированная стоимость снова меняет свою форму -- из производительной она
переходит в товарную.

Третья стадия кругооборота заключается в реализации произведенной готовой
продукции (работ, услуг) и получении денежных средств. На этой стадии
оборотные средства вновь переходят из сферы производства в сферу обращения.
Прерванное товарное обращение возобновляется, и стоимость из товарной формы
переходит в денежную. Разница между суммой денежных средств, затраченных на
изготовление и реализацию продукции (работ, услуг) и полученных от реализации
произведенной продукции (работ, услуг), составляет денежные накопления
предприятия.

Закончив один кругооборот, оборотные средства вступают в новый, тем самым
осуществляется их непрерывный оборот. Именно постоянное движение оборотных
средств является основой бесперебойного процесса производства и обращения.

Анализ кругооборота фондов предприятий показывает, что авансируемая
стоимость не только последовательно принимает различные формы, но и
постоянно в определенных размерах пребывает в этих формах. Иными словами,
авансируемая стоимость на каждый данный момент кругооборота различными
частями одновременно находится в денежной, производительной и товарной
формах.

Кругооборот фондов предприятий может совершаться только при наличии
определенной авансируемой стоимости в денежной форме. Вступая в кругооборот,
она уже не покидает его, последовательно меняя свои функциональные формы.
Указанная стоимость в денежной форме представляет собой оборотные средства
предприятия.

Оборотные средства выступают прежде всего как стоимостная категория. Они в
буквальном смысле не являются материальными ценностями, так как из них нельзя
производить готовую продукцию. Являясь же стоимостью в денежной форме,
оборотные средства уже в процессе кругооборота принимают форму



производственных запасов, незавершенного производства, готовой продукции. В
отличие от товарно-материальных ценностей, оборотные средства не расходуются,
не затрачиваются, не потребляются, а авансируются, возвращаясь после окончания
одного кругооборота и вступая в следующий.

Момент авансирования представляет собой одну из существенных и
отличительных черт оборотных средств, так как он играет важную роль в
установлении их экономических границ. Временным критерием для авансирования
оборотных средств должен являться не квартальный или годовой объем фондов, а
один кругооборот, после которого они возмещаются и вступают в следующий.

Изучение сущности оборотных средств предполагает рассмотрение оборотных
фондов и фондов обращения. Оборотные средства, оборотные фонды и фонды
обращения существуют в единстве и взаимосвязи, но между ними имеются
различия, которые сводятся к следующему.

Оборотные средства постоянно находятся во всех стадиях деятельности
предприятия, в то время как оборотные фонды проходят производственный
процесс, заменяясь все новыми партиями сырья, топлива, основных и
вспомогательных материалов. Производственные запасы, являясь частью
оборотных фондов, переходят в процесс производства, превращаются в готовую
продукцию и покидают предприятие. Оборотные фонды полностью потребляются в
процессе производства, перенося свою стоимость на готовый продукт. Их сумма за
год может в десятки раз превышать сумму оборотных средств, обеспечивающих
при совершении каждого кругооборота переработку либо потребление новой
партии предметов труда и остающихся в хозяйстве, совершая полный кругооборот.

Оборотные фонды непосредственно участвуют в создании новой стоимости, а
оборотные средства -- косвенно, через оборотные фонды.

В процессе кругооборота оборотные средства воплощают свою стоимость в
оборотных фондах и поэтому посредством последних функционируют в процессе
производства, участвуют в формировании издержек производства.

Если бы оборотные средства прямо и непосредственно участвовали в создании
нового продукта, то они постепенно уменьшались бы и к моменту окончания
кругооборота должны были бы исчезнуть.

Оборотные фонды, представляя собой потребительную стоимость, выступают в
единой форме -- производительной. Оборотные средства, как отмечалось, не



только последовательно принимают различные формы, но и постоянно в
определенных частях пребывают в этих формах.

Приведенные обстоятельства создают объективную необходимость для
разграничения оборачиваемости оборотных фондов и оборотных средств.

Сравнение оборотных средств с фондами обращения, являющимися
функциональной формой оборотных средств на стадии обращения, приводит к
следующим результатам. Кругооборот фондов предприятий завершается
процессом реализации продукции (работ, услуг). Для нормального осуществления
данного процесса они наряду с основными и оборотными фондами должны
располагать и фондами обращения.

Оборот фондов обращения неразрывно связан с оборотом оборотных
производственных фондов и является его продолжением и завершением. Совершая
кругооборот, эти фонды переплетаются, образуя общий оборот, в процессе
которого стоимость оборотных фондов, перенесенная на продукт труда, переходит
из сферы производства в сферу обращения, а стоимость фондов обращения в
размере авансированной стоимости -- из сферы обращения в сферу производства.
Так осуществляется единый оборот авансированных средств, проходящих через
разные функциональные формы и возвращающихся в исходную денежную форму.
Оборотные средства, совершая кругооборот, из сферы производства, где они
функционируют как оборотные фонды, переходят в сферу обращения, где они
функционируют как фонды обращения.

Определение оборотных средств как авансированных денежных средств в
создаваемые запасы оборотных производственных фондов и фондов обращения не
раскрывает полного экономического содержания этой категории. Оно не
учитывает, что наряду с авансированием определенной суммы денежных средств,
происходит процесс авансирования в эти запасы стоимости прибавочного
продукта, создаваемого в процессе производства. Поэтому у рентабельных
предприятий после завершения кругооборота фондов сумма авансированных
оборотных средств возрастает на определенную сумму полученной прибыли. У
нерентабельных предприятий сумма авансированных оборотных средств при
завершении кругооборота фондов уменьшается в связи с понесенными убытками.

Оборотные средства предприятия выполняют две функции: производственную и
расчетную. Выполняя производственную функцию, оборотные средства,
авансируясь в оборотные производственные фонды, поддерживают непрерывность



процесса производства и переносят свою стоимость на произведенный продукт. По
завершении производства оборотные средства переходят в сферу обращения в
виде фондов обращения, где выполняют вторую функцию, состоящую в
завершении кругооборота и превращении оборотных средств из товарной формы в
денежную.

Ритмичность, слаженность и высокая результативность работы предприятия во
многом зависят от его обеспеченности оборотными средствами. Недостаток
средств, авансируемых на приобретение материальных запасов, может привести к
сокращению производства, невыполнению производственной программы.
Излишнее отвлечение средств в запасы, превышающие действительную
потребность, приводит к омертвлению ресурсов, неэффективному их
использованию.

Поскольку оборотные средства включают как материальные, так и денежные
ресурсы, от их организации и эффективности использования зависит не только
процесс материального производства, но и финансовая устойчивость предприятия.

Организация оборотных средств является основополагающей в общем комплексе
проблем повышения их эффективности. Она включает:

1 определение состава и структуры оборотных средств;

2 установление потребности предприятия в оборотных средствах;

3 определение источников формирования оборотных средств;

4 распоряжение и маневрирование оборотными средствами;

5 ответственность за сохранность и эффективное использование оборотных
средств.

Под составом оборотных средств понимается совокупность элементов, образующих
оборотные производственные фонды и фонды обращения, т. е. их размещение по
отдельным элементам.

1.2 Принципы организации оборотных средств, их
состав и структура



Структура оборотных средств представляет собой соотношение отдельных
элементов оборотных производственных фондов и фондов обращения, т. е.
показывает долю каждого элемента в общей сумме оборотных средств

 процессе финансирования и кредитования предпринимательской деятельности
большое значение имеет состав оборотных средств предприятий. В него входят:

- запасы товарно-материальных ценностей;

- дебиторская задолженность;

- средства в расчетах;

- денежные средства.

В процессе финансирования и кредитования оборотных средств решающую роль
играет их стоимостная оценка. Она служит базой для определения затрат,
формирования финансовых результатов и включения в цену продукции, товаров,
работ и услуг. Ведущее место в совокупной стоимостной оценке оборотных активов
занимает оценка запасов товарно-материальных ценностей. По фактической
себестоимости оцениваются сырье, основные и вспомогательные материалы,
топливо, покупные полуфабрикаты и комплектующие изделия, запасные части,
тара. Фактическую себестоимость составляют затраты на приобретение
материальных ресурсов, включая оплату процентов за приобретение в кредит,
предоставляемый поставщиком, наценки или надбавки; комиссионные
вознаграждения, уплаченные снабженческим, внешнеэкономическим и другим
организациям; стоимость услуг товарных бирж; таможенные пошлины; расходы на
транспортировку, хранение и доставку, осуществляемые силами сторонних
организаций.

Фактическая себестоимость материальных ресурсов подвержена существенным
колебаниям даже по одному и тому же сырью, материалу и т. п. Это вызвано
изменением цен, стоимости услуг, расходов на транспортировку и других
составляющих себестоимости или издержек обращения. Поэтому стоимость
запасов, которыми располагает предприятие на конкретную дату, необходимо
определить одним из следующих методов оценки:

- по текущим ценам;

- по фактическим ценам закупки материальных ресурсов;



- по средним фактическим ценам закупки.

Выбранный предприятием метод оценки запасов материальных ресурсов
определяет не только величину издержек производства и обращения или
себестоимость, но и прибыль, а следовательно, влияет на сумму уплачиваемых
налогов.

Оценка по текущим цепам означает, что запасы, поступающие в производство,
оцениваются по фактической себестоимости последней закупки ресурсов, а
остатки запасов на конец периода определяются по фактической себестоимости
первых закупок. Этот метод в мировой практике именуется методом ЛИФО.

Оценка по фактическим ценам закупки предусматривает, что списание
материальных ресурсов происходит в порядке их поступления на предприятие. При
этом в себестоимости реализованной продукции отражаются затраты первых
закупок. Если эти затраты были ниже, т. е. за время нахождения материальных
ресурсов на складе и в производстве произошло повышение цен, стоимости услуг,
транспорта, то предприятие, назначив цену на дату выпуска продукции, получит
дополнительный выигрыш. Оставшиеся запасы на конец периода оцениваются по
фактической себестоимости последних закупок.

Стоимостная оценка готовой продукции осуществляется по фактической
производственной себестоимости, включающей затраты, связанные с
использованием в процессе производства основных средств, сырья, материалов,
топлива, электроэнергии, трудовых ресурсов, либо по прямым статьям расходов.

Оценка незавершенного производства в массовом и серийном производстве
осуществляется по нормативной производственной себестоимости или по прямым
статьям расходов, а также по стоимости сырья, материалов, полуфабрикатов; при
единичном производстве продукции -- по фактическим производственным
затратам.

Товары на предприятиях торговли, снабжения и сбыта оцениваются по розничным
или продажным ценам или покупной стоимости. Разница между покупной
стоимостью и розничной ценой имеет большое значение в обороте торговых
предприятий. Торговая нацепка (скидка, накидка) подлежит исключению из
стоимости товара при расчете налогооблагаемой базы по налогу на имущество
предприятия. Торговая надбавка используется как налогооблагаемая база при
уплате НДС только предприятиями розничной торговли и общественного питания,
а также при аукционной продаже товаров и при комиссионной торговле.



Облагаемый оборот при реализации товаров заготовительными, снабженческо-
сбытовыми, оптовыми и другими предприятиями, занимающимися продажей и
перепродажей товаров, в том числе и по договорам комиссии и поручения,
определяется на основе стоимости реализуемых товаров исходя из применяемых
цен без включения в них НДС.

Немаловажна для предприятий розничной торговли, общественного питания,
оптовых складов и баз торгующих и снабженческо-сбытовых предприятий и
расчетная оценочная величина торговых наценок на остаток нереализованных
товаров. Сумма торговой наценки на остаток нереализованных товаров
определяется чаще всего по проценту, исчисленному из отношения суммы наценок
на остаток товаров на начало месяца и их поступлений за месяц к сумме
реализованных за месяц товаров и остатка товаров на конец месяца.

Торговая наценка служит источником покрытия издержек производства и
обращения в торговых, посреднических, снабженческих, сбытовых предприятиях.
Стоимостная оценка издержек производства и обращения включает оценку
расходов на транспортировку, оплату труда и отчисления на социальные нужды,
аренду и содержание зданий, помещений, инвентаря, амортизацию основных
средств и нематериальных активов, износ малоценных и быстроизнашивающихся
предметов, хранение, подработку, подсортировку и упаковку товаров, рекламу,
маркетинговые исследования, потери товаров в пределах установленных норм,
уплату процентов за кредит, обязательное медицинское страхование и
обязательное страхование имущества.

Наряду с необходимостью расчета суммы торговых наценок на остаток
нереализованных товаров имеет значение стоимостная оценка издержек
обращения, относящихся к остатку товаров на конец месяца. Из них выделяются,
как правило, наиболее существенные, например, транспортные расходы, оплата
труда, проценты за кредит, расходы на рекламу. Издержки обращения на остаток
товаров рассчитываются также по среднему проценту. Определяется отношение
суммы издержек обращения на остаток товаров на начало и конец месяца к сумме
реализованных товаров и остатка товаров на конец месяца. Стоимостная оценка
остатка товаров увеличивается на оценочную величину указанных издержек
обращения.

Основные принципы финансирования затрат:

- рациональность выделения средств по отдельным видам текущих затрат;



- эффективность расходования денежных средств, позволяющая обеспечивать
высокую рентабельность;

- контроль за осуществлением финансирования, включая правильность отнесения
затрат на те или иные статьи издержек производства и обращения.

Преобладающую часть оборотных производственных фондов составляют предметы
труда -- сырье, основные и вспомогательные материалы, покупные полуфабрикаты,
топливо и горючее, тара и тарные материалы. Кроме того, к оборотным
производственным фондам относятся и некоторые орудия труда -- малоценные и
быстроизнашивающиеся предметы, инструменты, специальные приспособления,
сменное оборудование, инвентарь, запасные части для текущего ремонта,
специальная одежда и обувь. Эти орудия труда функционируют менее года или
имеют ограничения по стоимости. Лимиты стоимости средств в обороте
периодически изменяются, что связано с проводимыми переоценками основных
фондов и периодом их приобретения.

Кроме того, на предприятиях эти орудия труда зачастую исчисляются тысячами
наименований, что технически затрудняет учет их износа. Поэтому на практике их
относят не к основным, а к оборотным фондам.

Перечисленные предметы и орудия труда составляют одну группу оборотных
производственных фондов -- производственные запасы. Кроме них в оборотные
производственные фонды входят незавершенное производство и расходы будущих
периодов.

Основное назначение средств, авансированных в оборотные производственные
фонды, заключается в обеспечении непрерывного и ритмичного процесса
производства.

Кроме оборотных производственных фондов, на предприятиях формируются
фонды обращения. К ним относятся: готовая продукция на складе; товары
отгруженные; денежные средства в кассе предприятия и на счетах в банке;
дебиторская задолженность; средства в прочих расчетах.

Основное назначение фондов обращения состоит в обеспечении ресурсами
процесса обращения.

На величину готовой продукции, товаров отгруженных, дебиторской
задолженности оказывают влияние такие факторы, как условия сбыта продукции,



формы и состояние расчетов.

Меняется структура оборотных средств. В последнее время наметилась тенденция
вытеснения наиболее ликвидных активов из состава оборотных средств за счет
роста дебиторской задолженности. Снижается доля денежных средств, возрастает
дебиторская задолженность. При этом просроченная дебиторская задолженность
составляет половину всей ее суммы. Основная часть просроченной дебиторской
задолженности приходилась на негосударственный сектор экономики.

Продолжают оставаться высокими объемы задолженности предприятий. При этом
основная доля просроченной кредиторской задолженности также приходилась на
негосударственный сектор экономики.

Основной объем просроченной задолженности в федеральный бюджет, как и в
предыдущие периоды, приходился на предприятия промышленности (76% общего
объема просроченной задолженности в бюджет).

Кроме разделения по составу оборотные средства можно классифицировать по
следующим признакам.

По месту и роли в процессе воспроизводства различают оборотные средства в
сфере производства и сфере обращения.

Рассмотрение состава и структуры оборотных средств позволяет коснуться такой
важной проблемы организации оборотных средств, как рациональное размещение
их между сферами производства и обращения.

Установление оптимального соотношения оборотных средств в производстве и
обращении имеет важное значение для обеспечения денежными средствами
выполнения производственной программы, а также является одним из основных
факторов повышения эффективности использования оборотных средств.

По степени планирования оборотные средства подразделяются на нормируемые и
ненормируемые. Отечественная практика предполагает нормирование, т. е.
установление плановых норм запаса и нормативов по элементам оборотных
средств, за исключением товаров отгруженных, денежных средств и средств в
расчетах. Размер ненормируемых оборотных средств определяется в оперативном
порядке.

По источникам формирования оборотные средства делятся на собственные,
заемные и привлеченные



В современных экономических условиях предприятиям предоставлены широкие
права в распоряжении оборотными средствами. Оборотные средства находятся в
распоряжении предприятий и изъятию не подлежат. Предприятия могут продавать
и передавать их другим предприятиям, организациям, учреждениям, гражданам,
сдавать в аренду, предоставлять во временное пользование (за исключением тех,
которые не находятся в собственности или пользовании предприятий).

Важной проблемой для предприятий является обеспечение сохранности оборотных
средств. В процессе финансового планирования важно определить возможное
наличие излишка или недостатка оборотных средств на начало планируемого
периода. Для этого сопоставляется сумма ожидаемого (фактического) наличия
собственных оборотных средств предприятия на начало планируемого периода с
его совокупной потребностью в оборотных средствах. Если плановая потребность
превышает сумму собственных оборотных средств предприятия, возникает
недостаток собственных оборотных средств.

Предприятия, допустившие образование недостатка оборотных средств, могут
восполнять его за счет собственных и временно за счет заемных средств.

Если соотношение обратное, возникает излишек собственных оборотных средств,
который может служить источником финансирования прироста оборотных средств.

Недостаток собственных оборотных средств может возникнуть вследствие ряда
причин, зависящих и не зависящих от деятельности предприятия. Предприятие
может не обеспечить сохранность имеющихся собственных оборотных средств, т.
е. потерять определенную сумму, допустив сверхплановые убытки, незаконное
отвлечение оборотных средств, например, на нужды капитального строительства,
недополучение прибыли.

Экономические условия, в которых функционируют предприятия, оказывают
существенное влияние на состояние оборотных средств. Повышение цен на
приобретаемые товарно-материальные ценности ведет к образованию у
предприятий недостатка собственных оборотных средств в больших размерах.
Одним из источников его пополнения является банковский кредит, который в
условиях инфляции предоставляется под высокие проценты.

Проводимая государством финансовая политика может препятствовать или
стимулировать нормальную производственно-финансовую деятельность
предприятий, в том числе рациональное использование оборотных средств. Важная
роль при этом принадлежит налоговой политике государства. Так, отнесение ряда



налогов на себестоимость продукции (работ, услуг), особенности уплаты в бюджет
НДС, авансовые платежи налога на прибыль приводят к отвлечению оборотных
средств предприятий на непроизводственные расходы. Это вынуждает
предприятия прибегать к займам под большие проценты, искать внеплановые
источники средств, идти на нарушение финансовой дисциплины. Отвлечение
оборотных средств ведет к замедлению их оборачиваемости, снижает
эффективность работы предприятия, ухудшает его финансовое состояние.

Организация оборотных средств предприятий обязательно включает
систематический контроль за их сохранностью и эффективностью использования
посредством ревизий и обследований на основе статистических данных,
оперативной и бухгалтерской отчетности

Глава 2. Источники формирования оборотных
средств

2.1 Виды источников формирования оборотных
средств
Оборотные средства предприятий призваны обеспечивать непрерывное их
движение на всех стадиях кругооборота, с тем чтобы удовлетворять потребности
производства в денежных и материальных ресурсах, обеспечивать
своевременность и полноту расчетов, повышать эффективность использования
оборотных средств.

Все источники финансирования оборотных средств подразделяются на
собственные, заемные и привлеченные.

Собственные средства играют главную роль в организации кругооборота фондов,
так как предприятия, работающие на основе коммерческого расчета, должны
обладать определенной имущественной и оперативной самостоятельностью, чтобы
вести дело рентабельно и нести ответственность за, принимаемые решения.

Формирование оборотных средств происходит в момент организации предприятия,
когда создается его уставный фонд. Источником формирования в этом случае
служат инвестиционные средства учредителей предприятия. В процессе работы



источником пополнения оборотных средств является полученная прибыль, а также
средства, приравненные к собственным. Это средства, которые не принадлежат
предприятию, но постоянно находятся в его обороте. Такие средства служат
источником формирования оборотных средств в сумме их минимального остатка. К
ним относятся: минимальная переходящая из месяца в месяц задолженность по
оплате труда работникам предприятия, резервы на покрытие предстоящих
расходов, минимальная переходящая задолженность перед бюджетом и
внебюджетными фондами, средства кредиторов, полученные в качестве
предоплаты за продукцию (товары, услуги), средства покупателей по залогам за
возвратную тару, переходящие остатки фонда потребления и др.

Сокращению общей потребности хозяйства в оборотных средствах, а также
стимулированию их эффективного использования способствуют заемные средства.
Заемные средства представляют собой в основном краткосрочные кредиты банка, с
помощью которых удовлетворяются временные дополнительные потребности в
оборотных средствах.

Основными направлениями привлечения кредитов для формирования оборотных
средств являются: кредитование сезонных запасов сырья, материалов и затрат,
связанных с сезонным процессом производства; временное восполнение
недостатка собственных оборотных средств; осуществление расчетов и
опосредование платежного оборота.

Характер динамики кредита обусловлен объективными экономическими
процессами. Уменьшение доли кредита с конца 80-х гг. можно объяснить
сокращением централизованного кредитования предприятий при еще неразвитой
системе коммерческого кредита. Вместе со становлением системы коммерческих
банков, ростом объемов коммерческого кредита повысилась и доля кредитных
ресурсов в структуре источников образования оборотных средств предприятий.

Таким образом, с переходом на рыночную систему управления экономикой роль
кредита как источника оборотных средств по крайней мере не уменьшилась.
Наряду с привычной необходимостью в покрытии сверхнормативной потребности в
оборотных средствах предприятий появились новые факторы, обусловливающие
усиление значения банковского кредита. Эти факторы связаны прежде всего с
переходным этапом развития, переживаемым отечественной экономикой. Один из
них -- инфляция. Влияние инфляции на оборотные средства предприятия может
быть как прямым, так и косвенным. Прямое влияние характеризуется
обесценением оборотных средств за время их оборота, т. е. после завершения



оборота предприятие фактически не получает авансированную сумму оборотных
средств в составе выручки от реализации продукции.

Косвенное влияние выражается в замедлении оборота средств из-за кризиса
неплатежей, во многом обусловленного инфляцией. К другим причинам
возникновения кризиса неплатежей следует отнести: снижение
производительности труда; крайнюю неэффективность производства; неумение
отдельных руководителей приспособиться к новым условиям (искать новые
решения, менять товарный ассортимент, снижать материале- и энергоемкость
производства, реализуя излишние и ненужные активы); наконец, несовершенство
законодательства, позволяющего безнаказанно не платить по долгам.

Для борьбы с неплатежами и оказания финансовой поддержки на пополнение
оборотных средств предприятий выделяются значительные средства. Однако не
всегда выделенные средства используются по назначению, что имеет также
сильный инфляционный эффект.

Указанные причины обусловливают повышенную заинтересованность предприятий
в заемных средствах как источнике пополнения замороженных в долгосрочной
дебиторской задолженности оборотных средств. В данной ситуации возникает
вопрос границ применения кредита в качестве источника оборотных средств. Этот
вопрос связан с двойственным влиянием, которое оказывает применение кредита
на финансовое положение предприятия в целом и на состояние оборотных средств
в частности.

С одной стороны, без привлечения в оборот кредитных ресурсов в условиях
дефицита собственных средств предприятию необходимо сокращать или
полностью приостанавливать производство, что грозит серьезными финансовыми
затруднениями вплоть до банкротства. С другой стороны, решение возникших
проблем только с помощью кредитов вызывает повышение зависимости
предприятия от кредитных ресурсов вследствие увеличения ссудной
задолженности. Это приводит к увеличению нестабильности финансового
состояния, теряются собственные оборотные средства, переходя в собственность
банка, поскольку предприятия не обеспечивают норму прибыли на вложенный
капитал, заданную в виде банковского процента.

Кредиторская задолженность относится к внеплановым привлеченным источникам
формирования оборотных средств. Ее наличие означает участие в обороте
предприятия средств других предприятий и организаций. Часть кредиторской



задолженности закономерна, так как вытекает из действующего порядка расчетов.
Наряду с этим кредиторская задолженность может возникнуть в результате
нарушения платежной дисциплины.

У предприятий может возникнуть кредиторская задолженность поставщикам за
поступившие товары, подрядчикам -- за выполненные работы, налоговой
инспекции -- по налогам и платежам, по отчислениям во внебюджетные фонды.

Следует также выделить прочие источники формирования оборотных средств, к
которым относятся средства предприятия, временно не используемые по целевому
назначению (фонды, резервы и др.).

Правильное соотношение между собственными, заемными и привлеченными
источниками образования оборотных средств играет важную роль в укреплении
финансового состояния предприятия.


